
谈判资料要求 

一、谈判采购技术资料（一正四副，需注明正副本，无需密封）：
1、法人资格证明书或委托人证明书复印件。
2、法人或委托人的身份证复印件。

3、工商营业执照、医疗器械经营许可证等复印件。

4、投标产品注册证、登记表。

5、产品名称、规格、技术性能一览表、彩页（须盖公章）。

6、产品技术偏离表。

7、产品技术优、缺点。

8、产品广东或深圳地区部分客户名单、电话。

9、售后服务及培训计划表。

10、提供标准配置清单。

11、近两年本设备在深圳市医院的购销合同或发票复印件。

12、报价单（含耗材报价）。

13、目录表。
重要提示：

以上资料必须按序列出目录表（带页码），页码与资料必须对

应，否则评标委员会有权认为未提供相应资料，谈判资料每页均须盖公章。

技术参数偏离表必须详细填写投标产品的具体参数，不得照搬

照抄招标文件的技术要求，否则谈判小组有权认定为不合格响应。产品技术参数必须提供产品彩页、说明书、检测报告或厂家出具的说明承诺函，不提供者或上述材料无法清晰证明参数符合性的评标委员会有权不予认可。“偏离情况”栏中必须按“负偏离”、“无偏离”填写，否则视为无效投标文件，如不真实填列，一经查实，将按提供虚假投标文件处理。

谈判采购技术资料是专家评审的重要依据。资料遗漏、缺失均

会严重影响专家评审结果，由此引起的一切不利后果由投标公司自行承担。
二、报价单自执(一份)

根据投标物品的品名、规格、品牌、产地,如有耗材必须同时报耗材价格，签字并盖红章。自执报价单无需密封，不要装订在资质资料中，在开标当日由投标人自行携带至开标现场，自行保管，无需递交至采购科。

